
   

HARMONOGRAM ZAJĘĆ 8 EDYCJI
PROGRAM DYPLOMOWY 

TRENER SPRZEDAŻY
GR 1

Zajęcia odbywają się online lub stacjonarnie:
Uniwersytet SWPS, ul. Chodakowska 19/31, 03-815 Warszawa 

NAZWA ZAJĘĆ TRENER TERMIN GODZINY FORMUŁA ZAJĘĆ

MARZEC
Podstawy psychologii społecznej w pracy trenera dr Paulina Sobiczewska 09.03.2024 9:30 - 16:30 stacjonarnie
Podstawy psychologii społecznej w pracy trenera dr Paulina Sobiczewska 10.03.2024 9:30 - 16:30 stacjonarnie
Dynamika grupy i proces grupowy dr Joanna Heidtman 16.03.2024 10:00 - 17:00 stacjonarnie
Efektywna komunikacja w praktyce trenerskiej Sławomir Prusakowski 17.03.2024 9:00 - 16:30 stacjonarnie
Specyfika pracy trenera sprzedaży ścieżka trener sprzedaży P. Błaszczuk 23.03.2024 9:00 - 15:00 online
Metody prowadzenia szkoleń dla biznesu P. Błaszczuk 24.03.2024 9:00 - 15:00 online

KWIECIEŃ
Rozmowy handlowe – jak je przeprowadzać z sukcesem P. Błaszczuk 06.04.2024 9:00 - 15:00 online
Jak skutecznie dotrzeć do klienta? P. Błaszczuk 07.04.2024 9:00 - 15:00 online
Kluczowe umiejętności i warsztat trenera Rafał Żak 13.04.2024 9:00 - 16:30 stacjonarnie
Kluczowe umiejętności i warsztat trenera Rafał Żak 14.04.2024 9:00 - 16:30 stacjonarnie
Skuteczne funkcjonowanie na rynku szkoleniowym Paweł Popow 20.04.2024 9:00 - 16:00 online

MAJ
Regenerowanie energii i profilaktyka wypalenia zawodowego trenera Joanna Trochimczuk 11.05.2024 9:00 - 14:30 stacjonarnie
Inteligencja emocjonalna i radzenie sobie z emocjami Agnieszka Mościcka-Teske 12.05.2024 9:00 - 14:30 stacjonarnie

CZERWIEC
Opór i trudne sytuacje w pracy z grupą Sławomir Prusakowski 08.06.2024 9:00 - 16:00 stacjonarnie
Opór i trudne sytuacje w pracy z grupą Sławomir Prusakowski 09.06.2024 9:00 - 16:00 stacjonarnie
Prezentacja dyplomowa dr Paulina Sobiczewska 23.06.2024 9:00 - 17:30 stacjonarnie

*Organizator zastrzega sobie prawo do zmiany terminu
** W przypadku zajęć z Państwem Błaszczuk w czasie trwania uwzględnione są jedynie krótkie przerwy, dłuższa nie jest planowana


